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Q2 I  KORTHET

16/07/2026

• Ett kvartal med ökad omsättning men minskad 
lönsamhet.

• Akademibokhandeln hade en positiv utveckling i butik 
och ännu starkare online. Fortsatta investeringar i 
butiksnätet under kvartalet. 

• Bokus i en omställningsfas efter lansering av ny e-
handelssajt. Minskad omsättning och lönsamhet.

• Ett händelserikt kvartal.
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ÖKA D  OMSÄTTNI NG  MEN MI NSKA D  EBI TA 
I  KVA RTA LET

16/07/2026
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Omsättningsutveckling

+2,2 %

ROCE R12

+4,8 p.e.

(Q2 2026 R12 vs Q2 2025 R12)

(Q2 2026 vs Q2 2025)

EBITA-förändring

-7,3 MSEK

(Q2 2026 vs Q2 2025)

Bruttovinstutveckling

-0,2 %

(Q2 2026 vs Q2 2025)



FÖR STA H A LVÅ R ET -
STA BI L OMSÄTTNI NG , LÄG R E EBI TA 
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Omsättningsutveckling

0,6 %

EBITA-marginal segment 
Akademibokhandeln

+1,3 p.e.

(H1 2026 vs H1 2025)

(H1 2026 vs H1 2025)

EBITA-marginal

-0,8 p.e.

(H1 2026 vs H1 2025)

Bruttovinstutveckling

1,0 %

(H1 2026 vs H1 2025)



VI KTI G A H Ä ND ELSER  U ND ER  
KVA RTA LET

16/07/2026

• 1 april skedde övertagande av den tidigare franchiseägda 
butiken i Marieberg Galleria utanför Örebro.

• 14 april lanserades Bokus nya e-handelssajt.

• 11 maj tecknade ledande befattningshavare aktier, vilket 
innebär en nettoinvestering i Bokusgruppen.

• 9 juni kommunicerades att Akademibokhandeln tecknat 
avtal om att öppna en ny butik i Valbo köpcentrum utanför 
Gävle. 

• 25 juni öppnade Akademibokhandelns nya butik i 
Skärholmen utanför Stockholm. 
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EFTER  KVA RTA LET:  FÖRVÄ RV AV 
PEN STOR E

16/07/2026

• Den 10 juli förvärvades Pen Store Sthlm AB av 
Bokusgruppens dotterbolag Bokus AB, med omedelbart 
tillträde.

• Pen Store är en av Nordens ledande återförsäljare av pennor 
och konstnärsmaterial via e-handel och en butik i Stockholm. 
Välskött bolag med successivt ökande omsättning och 
lönsamhet. 

• Förvärvet stärker Bokusgruppens affär genom möjlighet till 
ökad tillväxt inom marginalstarka kategorier som pennor, 
planering och konstnärsmaterial samt tillgång till fler 
geografiska marknader. 

• Ett led i Bokusgruppens strategi att växa både organiskt och 
genom förvärv. Fortsätter att löpande utvärdera 
förvärvsmöjligheter som kan stärka koncernens erbjudande 
och position på marknaden samt skapa långsiktigt värde.
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Nettoomsättning EBITA

SÄ SONG SVA R I ATI ONER
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Nettoomsättning och EBITA per kvartal
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STA R KT KVA RTA L U R  ETT H I STOR I SKT PER SPEKTI V
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EBITA-marginal 
Q2 2026 R12

7,0 %

R ESU LTATET I  SA MMA ND R AG
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2026 2025 2026 2025

Apr-Jun Apr-Jun Jan-Jun Jan-Jun

Nettoomsättning 416,9 407,8 2,2% 919,1 914,0 0,6%

Bruttomarginal, % 45,7% 46,8% -1,1 p.e 44,6% 44,4% +0,2 p.e

EBITA -16,1 -8,8 -7,3 MSEK -2,4 4,8 -7,2 MSEK

Resultat efter skatt -26,3 -22,3 -4,0 MSEK -28,0 -26,1 -1,9 MSEK

Period

Förändring

MSEK

Kvartal

Förändring



-130,4

-42,7

23,5

134,8

-118,0

-29,0

12,4

222,4

-112,4

-53,9

31,7

213,3

-113,4

-81,0

7,4

266,1

-111,5

-77,9

Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2

2022 2023 2024 2025 2026

STA R K BA LA NSR Ä KNI NG , 
FÖR BÄTTR AT KA SSA FLÖD E
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Justerat operativt kassaflöde* per kvartal 
(MSEK 2022–2026) 
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Soliditet
2026-06-30

Förändring justerat 
operativt kassaflöde*

• Q2 2026: +3,1 MSEK
• Q2 2026 R12: +33,3 MSEK

38,9 %
(2025-06-30: 

35,8 %)

Nettoskuld/justerad 
EBITDA Q2 2026 R12

1,0x
(Q2 2025 R12: 

1,3x)

*Justerat operativt kassaflöde; avser operativt kassaflöde minus utbetalningar avseende amortering av leasingskulder (butikshyror) samt rörelseförvärv. Förändring är mot 
motsvarande kvartal/period föregående år.



LÅ NG SI KTI G A FI NA NSI ELLA MÅ L

16/07/2026

Utfall för långsiktiga finansiella mål
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EBITA-marginal, % ROCE, %Nettoomsättningstillväxt, %

10,1%

3,4%

2025 Q2 R12 2026 Q2 R12

Mål: 4%

6,6%
7,0%

2025 Q2 R12 2026 Q2 R12

Mål: 8%
32,5%

37,4%

2025 Q2 R12 2026 Q2 R12

Mål: 35%



BLA NDA D  U TVECKLI NG  I  SEG MENTEN 
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Omsättning Q2 2026
EBITA MSEK exkl. centrala funktioner samt 

(EBITA-marginal %) Q2 2026 R12

Bokus

16,3 MSEK
(2,3 %)

156,8 MSEK
(10,8 %)

138,6 MSEK

Akademi-
bokhandeln

278,3 MSEK

Bokus

Akademi-
bokhandeln

Omsättningstillväxt, %

Kvartal 
Apr–Jun 2026

Perioden
Jan-Jun 2026

Akademibokhandeln 5,9 % 4,2 %

Bokus -4,5 % -5,8 %



A KA D EMI BOKH A ND ELN – FLER  KU NDER  
OCH  OR G A NI SK TI LLVÄ X T
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16,1 %
(Q2 2025: 10,1 %)

NPS 
(rekommendationsvilja hos kunder)

Q2 2026 R12

*Minst ett köp de senaste 12 månaderna

71
(Q2 2025 R12: 68)

Nettomsättningstillväxt online
Q2 2026

Nettoomsättning 
(MSEK Q2 2022–2026)

Antal aktiva kunder*
(Miljoner kunder Q2 2022–2026)

214,7
223,9 230,1

262,7
278,3

Q2 2022 Q2 2023 Q2 2024 Q2 2025 Q2 2026

1,349
1,437

1,479
1,538 1,570

Q2 2022 Q2 2023 Q2 2024 Q2 2025 Q2 2026



BOKU S – MI NSKAD OMSÄTTNI NG I  B2C
PÅVER KA R  R ESU LTATET
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Antal aktiva kunder* på bokus.com
(Miljoner kunder Q2 2022–2026) 4,3 p.e.

(Q2 2025 R12: 2,6 
p.e.)

Nettoomsättning
(MSEK Q2 2022–2026)

Bruttomarginaltillväxt
Q2 2026 R12

*Minst ett köp de senaste 12 månaderna. 2024 korrigerade vi aktiva kunder 
som nu även inkluderar köp av digitala böcker. 

68
(Q2 2025 R12: 66)

NPS 
(rekommendationsvilja hos kunder)

Q2 2026 R12

126,7

118,2 120,2

145,0

138,6

Q2 2022 Q2 2023 Q2 2024 Q2 2025 Q2 2026

0,857

0,769 0,790
0,816

0,739

Q2 2022 Q2 2023 Q2 2024 Q2 2025 Q2 2026



U TSI KTER

16/07/2026

• Geopolitiska spänningar och ekonomisk osäkerhet har 
ännu inte gett direkt påverkan på oss, men vi har 
beredskap för att anpassa oss till nya förutsättningar.

• Med Bokus nya sajt på plats har vi förutsättningar att 
adressera trafikutmaningarna samt successivt stärka 
kundupplevelsen, skapa en effektivare onlinehandel och 
skapa långsiktig konkurrenskraft. 

• Akademibokhandelns redan starka butiksnät blir än 
starkare genom både nya etableringar och riktade 
investeringar i attraktiva lägen.

• Förvärvet av Pen Store stärker Bokusgruppens affär 
genom möjlighet till ökad tillväxt och tillgång till fler 
geografiska marknader. Fortsätter att löpande utvärdera 
förvärvsmöjligheter som kan stärka koncernens 
erbjudande och position på marknaden samt skapa 
långsiktigt värde.
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KONTA KTU PPG I FTER
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16

Patrik Övreby Ola Maalsnes

CEO CFO

patrik.ovreby@bokusgruppen.com ola.maalsnes@bokusgruppen.com

072-735 47 90 073-868 22 90



FI NA NSI ELL KA LEND ER  2026

• 22 oktober: Delårsrapport tredje kvartalet 2026 

• 17 februari 2027: Bokslutskommuniké fjärde kvartalet 

och helår 2026
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