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Q4.LKORTHET

Stabil julhandel indikerar en motstandskraftig
bokforsaljning

Vart kompletta erbjudande gor att vi star starka ocksa i
turbulenta tider

‘ Kostnadsbesparingsprogram initierat
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STARKT.BRUTTOMARGINAL OCH ROBUST OMSATTNING

Omsattning Bruttomarginal

-3,5% +1,0 p.e.

(Q4 2022 vs Q4 2021) (Q4 2022 vs Q4 2021)

EBITA* EBITA-marginal*

81,7 MSEK 13,2%

(Q4 2021: 98,8 MSEK) (Q4 2021: 15,4%)

*Justerat for jamférelsestorande poster




2022 1 KORTHET

‘ Starkt bruttovinst - atgarder ger effekt

Framatriktade satsningar skapar starkt plattform
for tillvaxt, men innebar ckade kostnader
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STARKOT BRUTTOMARGINAL - RESULTATET PAVERKAT AV

WIKTADE SATSNINGAR

Omsattning Bruttomarginal

-2,4% +2,1 p.e.

(2022 vs 2021) (2022 vs 2021)

EBITA* EBITA-marginal*

72,8 MSEK 4,0%

(2021: 108,5 MSEK) (2021: 5,8 %)

*Justerat for jamférelsestorande poster
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WK STABIL OMSATTNING OCH RESULTAT

Nettoomsattning, MSEK EBITA, MSEK
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Nettoomsattning, MSEK EBITA, MSEK — = EBITA exkl. jamforelsestérande poster
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SATSNINGAR UNDER 2022 OCH FRAMAT

IT-transformation

» Nytt butiksdatasystem, inklusive mobila
kassor och mojlighet till sjalvutcheckning

« Uppgradering av logistik- och
inkopssystem med Al-baserad teknik

Nasta steg:

» Uppgradering av e-handelssystem

Uppgradering av konsumentlogistik Marknadsforing
« Byte av leverantor for konsumentlogistik  Historisk satsning pa Bokus

Nasta steg: Nasta steg:
» Fortsatt utveckling av vart  Fortsatt satsning pa Bokus men pa nagot

leveranserbjudande fran ny plattform lagre niva




bokusgruppen

HANDELSER EFTER BALANSDAGEN

= Styrelsen foreslar en oférandrad utdelning om 3 kr per aktie

= Betalasuti2 delar



Q4 | LINJE MED SASONGSVARIATIONEN MEN

SAISNINGAR SYNS | RESULTATET

NETTOOMSATTNING OCH EBITA PER KVARTAL

2020 2021 2022 2020 2021 2022 2020 2021 2022 2020

Ql Q2 Q3

Nettoomsattning EBITA ex jamf.storande poster

2021 2022

Q4



RESULTATRAKNING | SAMMANDRAG

MSEK

Nettoomsattning

Bruttomarginal, %

EBITA

EBITA exkl jamforelsestérande poster

Periodens resultat

>

Kvartal

2022 2021

Okt-Dec Okt-Dec

618,7 641,4
43,6% 42,6%
75,0 108,8
81,7 98,8
47,2 75,6

EBITA marginal
2022

Forandring

-3,5%

1,0 p.e
-33,8 MSEK
-17,1 MSEK

-28,4 MSEK

2022

Jan-Dec

1822,0

40,5%

94,4

72,8

29,8

Helar

2021

Jan-Dec

1866,1

38,4%

1241

108,5

50,5

EBITA marginal exkl.
jamforelsestérande
poster 2022

Forandring

-2,4%

2,1 p.e
-29,8 MSEK
-35,7 MSEK

-20,6 MSEK
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STARK BALANSRAKNING OCH POSITIVT KASSAFLODE

ENLIGE.SASONGSVARIATION

JUSTERAT OPERATIVT KASSAFLODE* PER KVARTAL

(MSEK 2020 - 2022)

197,8

156,8

49,1

i
6,0
-20,6
61,6
-76,0

-59,6

Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Qa3 Q4

2020 2021

* Justerat operativt kassafléde; avser operativt kassafléde minus utbetalningar avseende

amortering av leasingskulder (butikshyror)

23,5

-42,7

-130,4
Q1 Q2 Q3

2022

134,8

Q4

NETTOSKULD/JUSTERAD
EBITDA 2022

-0,9x

(2021: -1,2x)

SOLIDITET
2022-12-31

46%

(2021: 46%)




BOKUSGRUPPENS TRE VARUMARKEN

bokus

bokus °
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OCH SEGMENT

AKADEMIBOKHANDELN
Att lis: t re

E-handel med 6ver

10 miljoner fysiska och
digitala boktitlar, smidig
kundupplevelse och laga
priser.

Tillhor segment:

Bokus Online

Abonnemangstjanst for
ljud- och e-bocker med
formanliga erbjudanden
till kunder i Bokus och
Akademibokhandeln.

Tillhor segment:

Bokus Online

Butiksnat om 95 butiker och en
vaxande e-handel. Sortiment
inom bocker, samt det dvriga
sortimentet Skriva Spela Skapa.

Tillhor segment:
Akademibokhandeln
Online och Butik




AKADEMIBOKHANDELN BUTIK AR

DET_STORSTA SEGMENTET

Omsattningstillvaxt, %

Bokus Online
Akademibokhandeln Online

Akademibokhandeln Butik

Kvartal
Okt-Dec 2022

-7,3%

7,5%

-2,3%

Helar
2022

-10,9%

-3,6%

3,9%
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Omsiéttning helar 2022: 1 822 MSEK

m Akademibokhandeln 665,4
butik

= Akademibokhandeln
online

= Bokus 1075,6

81,0

EBITA MSEK helar exkl. centrala funktioner
samt (EBITA marginal %)

m Akademibokhandeln

butik

= Akademibokhandeln 14—
online (1.7)

= Bokus

73,2
(6,8)



BOKUS ONLINE - REKYL EFTER

WIBOOST

Nettoomsittning
(MSEK Q4 2019 - 2022)

221,5
203,2
188,2
142,1 I
Q4 2019 Q4 2020 Q4 2021 Q4 2022

CAGR = Genomsnittlig arlig tillvéxttakt

Antal aktiva kunder* pa bokus.com
(Miljontals kunder Q4 2019 - 2022)

0,923 0,918
0,815
0,763
Q4 Q4 Q4 Q4
2019 2020 2021 2022

*Minst ett kop de senaste 12 manaderna

bokusgruppen

Nettoomsattningstillvaxt
digitala format Q4 2022




AKADEMIBOKHANDELN ONLINE -
WAD HOGRE NIVA EFTER PANDEMIN

Nettoomsattning Andel forsiljning online av total férsiljning
(MSEK Q4 2019 - 2022) Akademibokhandeln (Butik + Online)
(% Q4 2019 - 2022)
CAGR
+49%
28,4 269 7,4%
25,0 '
6,2%
5,7%
i 1,8%
Q4 2019 Q4 2020 Q42021 Q4 2022 Q4 Q4 Q4 Q4

2019 2020 2021 2022
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Andel o6vrigt sortiment
Q4 2022

NPS Akademibokhandeln totalt
(rekommendationsvilja hos
kunderna)
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Pop-up pa Stockholms Central

AKADEMIBOKHANDELN BUTIK -
ALERHAMTNINGEN SAKTADE AV

Nettoomsattning Antal aktiva kunder* pr—
(MSEK Q4 2019 - 2022) (Miljontals kunder 2019 - 2022) == o
1422 1393 v Y
1298 1311 : : Y T
444,9 e Y o
413,2 403,6 - e B
I Nettoomsattningstillvaxt 2022
Q4 2019 Q4 2020 Q4 2021 Q42022 2019 2020 2021 2022

*Minst ett kop de senaste 12 manaderna




M\IANSIELLA MAL

>> MAL +10% I niva med ]
3-5 AR i snitt per ar ekonomin E———
O O
NETTOOMSATTNINGSTILLVAXT NETTOOMSATTNINGSTILLVAXT
ONLINE BUTIK
(2019 -2022) (2019-2022)

CAGR CAGR

7% -3%

(2022: -10%) (2022: +4%)

bokusgruppen

=

EBITA-MARGINAL
(2022)

*Justerat fér jdmférelsestérande poster &r EBITA-marginalen 4,0%
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UTSIKTER

Annalkande lagkonjunktur kan komma att paverka
saval omsattning som resultat

‘ Kostnadsbesparingsprogram initierat N Dagarna med dig

il fupar alutonfrit!
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2022 1 KORTHET

Starkt bruttovinst - atgarder ger effekt pa kvartal
och helar.

Framatriktade satsningar skapar starkt plattform
for tillvaxt, men innebar 6kade kostnader.

Pandemirestriktioner 6vergick i férsamrad kopkraft hos
vara kunder. Dock motstandskraftig omsattning Q4.
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KONTAKTUPPGIFTER

Maria Edsman

CEO

maria.edsman@bokusgruppen.com

+46768882610

Ola Maalsnes

CFO

ola.maalsnes@bokusgruppen.com

+46738682290
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WELL KALENDER
1R, 1R, 1R\ 1R\ TR 1R\ 1N (N [N TN 7

Mars 2023: Ars- och hallbarhetsredovisning 2022 w

publiceras

27 april 2023: Delarsrapport for forsta
kvartalet 2023

8 maj 2023: Arsstamma i Stockholm

14 juli 2023: Delarsrapport for andra
kvartalet 2023

27 oktober 2023: Delarsrapport for tredje
kvartalet 2023

FEMARSDAGBOK

- =~

-

¥
el
—i i




APPENDIX
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DET_HAR AR BOKUSGRUPPEN

YTy
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| VAR VISION

.- Lasgladje for alla, varje dag!

VAR AFFARSIDE

Utifran kundernas behov och preferenser
skapar vi fysiska och digitala motesplatser
och forsaljningskanaler dar vi guidar och
inspirerar till Iasgladje, l[arande, kreativitet
och kop. Via ett stort butiksnat i hela landet,

~ e-handel samt digital abonnemangstjanst

har vi de basta forutsattningarna att na ut
brett till Sveriges befolkning.

VART MAL

Att vara kundernas forstahandsval.



