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Q1LKORTHET

‘ Starkta bruttomarginaler i alla segment och stabil
omsattning rensat for pandemieffekter.

‘ Boken och bokhandeln visar sin styrka hos kunderna.

‘ Unik narvaro i alla kanaler och format garanterar
stabilitet - trots omvarldsforandringar.




FORTSATT FORBATTRAT RESULTAT

WLUTVECKLING

Omsattningstillvaxt Bruttomarginaltillvaxt

-4,6% +6,8%

(Q1 2022 VS Q1 2021) (Q1 2022 VS Q1 2021)

Okning
Periodens resultat

+4,6 MSEK 6,8%

(Q1 2022 VS Q1 2021)

EBITA-marginal R12
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DRIVET AV STARK




VIKTIGA HANDELSER UNDER Q1

Utrullningen av ny IT-plattform, som ger battre integrering
‘ av butik och online, fortsatte. Alla centralagda butiker och
majoriteten av franchisebutikerna migrerades.

Pandemirestriktioner togs bort fran 9 februari.

handelslogistiken, flytten sker under andra kvartalet 2022.

Lansering av nya varumarkessatsningen “For livets alla
bokstunder” for Bokus och Bokus Play.

‘ Avtal ingicks med Almroths som ny partner for e-

iotusentals
fjudbocke

bokusgruppen

KLAPPAR
TILL VARENDA
KOTTE




bokusgruppen

WTRI\KNING |l SAMMANDRAG

Kvartal R12
MSEK 2022 2021 oy 2021/22
Forandring
Jan-Mar Jan-Mar Apr-Mar
Nettoomsattning 440,8 461,9 -4,6% 1 845,0
Bruttomarginal, % 36,4% 32,5% +3,9 p.e 39.4%
EBITA -0,4 -2,4 +2,0 MSEK 126,0
EBITA exkl jamforelsestorande poster -2,2 -5,2 +3,0 MSEK 111,5
Periodens resultat -10,6 -15,2 +4,6 MSEK 55,2
EBITA marginal EEIT;;\“malrgmel i 60
Q12022 R12 jamforelsestérande /U%

poster Q1 2022 R12
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WA SASONGSVARIATIONER | FORSTA KVARTALET

NETTOOMSATTNING OCH EBITA PER KVARTAL

2020 2021 2022 2019 2020 2021 2019 2020 2021 2019 2020 2021

Q1 Q2 Q3 Q4
Nettoomsattning ™ EBITA
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STARK BALANSRAKNING, KASSAFLODET
PAVERKAT AV PERIODISERINGSEFFEKTER

) NETTOSKULD/JUSTERAD
JUSTERAT OPERATIVT KASSAFLODE* PER KVARTAL EBITDA Q1 2022 R12
(MSEK 2020 - 2022)
197,8
156,83 0,0X
(2021: 2,4x)
49,1
. .o N . SOLIDITET
-20,6 2022-03-31
-59,6 -61,6
-76,0
52,4%
a1 Q2 a3 Q4 a1 a2 Qa3 Q4 a1
2020 2021 2022 (2021: 34,4%)

* Justerat operativt kassafléde; avser operativt kassafléde minus utbetalningar avseende
amortering av leasingskulder (butikshyror)
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WRUPPENS TRE VARUMARKEN OCH SEGMENT

bokus play Q

AKADEMIBOKHANDELN
Att lis: t re

E-handel med 6ver Abonnemangstjanst for Butiksnat om ca 100 butiker
10 miljoner fysiska och ljud- och e-bdcker med och en vaxande

digitala boktitlar, smidig 6ver 60 000 boktitlar. e-handel. Sortiment inom
kundupplevelse och laga bocker, skapande, lek, spel,
priser. presentinslagning och kort.

Tillhor segment: Tillhor segment:

Tillhor segment:

Bokus online Akademibokhandeln

Bokus online

Online och Butik




SMRESULTAT | ALLA SEGMENT

Bokus Online

Akademibokhandeln

Online

Akademibokhandeln
Butik

Omsattningstillvaxt, %

EBITA-marginal, %

Omsattningstillvaxt, %

EBITA-marginal, %

Omsattningstillvaxt, %

EBITA-marginal, %

Kvartal

2022 2021
Jan-Mar Jan-Mar
-15,8% 28,3%
7.7% 6,6%
-20,0% 180,7%
5,6% 12,5%
9,2% -19,0%
-3,8% -8,8%

R12

2021/22
Apr-Mar

-6,0%

6,0%

-7,3%

2,6%

10,9%

8,2%

bokusgruppen

EBITA, MSEK
(Q1 2022 R12)




BOKUS ONLINE - STABIL TILLVAXT
w OCH OKAD KUNDNOJDHET

Nettoomsattning Bokus Online
(MSEK Q1 fér 2019 - 2022)

CAGR
+2%
219 2
184,6
172,4 170,8 I I
Q12019 Q1 2020 Q12021 Q12022

CAGR = Genomsnittlig arlig tillvéxttakt

Antal aktiva kunder pa bokus.com

(Miljontals kunder Q1 fér 2020 - 2022)

ﬁ@ﬁ

0,957
0,870

0,774
al a1l a1l
2020 2021 2022

bokusgruppen

Stor varumarkessatsning

For Ilvets ’gokstunder

Bestall pa bokus.com
-

~ Streama pa Bokus Play

NPS (rekommendationsvilja hos
kunderna)

64

(Q4 2021:59)
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Under forsta kvartalet stod

AKADEMIBOKHANDELN ONLINE -

WVAX T o VER TID Ovrigt sortiment fér 6 procent av den

totala forsiljningen pa
akademibokhandeln.se

Nettoomsiattning Akademibokhandeln  Andel férséljning online av total forséljning
Online (MSEK Q1 for 2019 - 2022) Akademibokhandeln (Butik + Online)

(% Q1 for 2019 - 2022)
CAGR
+42%

30,1

12%

9%
24,1

10,7 4%
8,4 3%

Q12019 Q12020 Q12021 Q12022 Q1 Qi1 Q1 Ql
2019 2020 2021 2022



AKADEMIBOKHANDELN BUTIK -
ALERHAMTNING OCH LYCKAD BOKREA

Nettoomsattning Akademibokhandeln
Butik (MSEK Q1 for 2019 - 2022)

CAGR
-5%

272,3

262,5

Q12019 Q1 2020

Andel Ovrigt sortiment av total
butiksférsaljning (% Q1 2020 - 2022
R12)

D,

232,1 36,7% 36,6%

212,6

33,9%

Q12021 Q12022 Q1 Q1 Q1
2020 2021 2022

bokusgruppen

Bokrean visade omsattningstillvaxt
pa 13% i jamférbara butiker

!-!—l=

""" SVERIGES STORSTA

BOKREA

NPS (rekommendationsvilja hos
kunderna)

62

(Q4 2021: 63)
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W.ING | LINJE MED VARA FINANSIELLA MAL

>> MAL +10% I niva med %
3-5 AR i snitt per ar ekonomin mm==
O O
NETTOOMSATTNINGSTILLVAXT NETTOOMSATTNINGSTILLVAXT EBITA-MARGINAL
ONLINE BUTIK (Q1 2022 R12)
(Q12020R12-Q1 2022 R12) (Q1 2020 R12 -Q1 2022 R12)

[ Till arsstamman foreslagen utdelning om 3 kr/aktie J




UTSIKTER
‘ Paborjade satsningar inom onlinekanalerna fortsatter
under aret.

‘ Okat besdksantal i butik ger férutsattningar for
fortsatt aterhamtning i butik.

Ett osakert omvarldslage samt osakerhet och

‘ foljdverkningar kopplade till pandemin paverkar i
allt hogre grad i form av hogre inkopspriser,
elpriser och transportkostnader.

bokusgruppen

for riktiga prolis

Dagarna med dig

Gl
SMILLA LUUK  Swallafue

ALLT DETVACKRA. o

% ANIELLE
o ’QKMNT‘-E FORSTORT YOUNGE-ULLMAN




Q1LKORTHET

Starkta bruttomarginaler i alla segment och stabil
omsattning rensat for pandemieffekter.

Boken och bokhandeln visar sin styrka hos kunderna.

Unik narvaro i alla kanaler och format garanterar
stabilitet - trots omvarldsforandringar.
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MELL KALENDER 2022

Arsstamma den 12 maj kl. 08:30 i Akademibokhandelns

‘ butik pa Master Samuelsgatan 28. Stamman avslutas med
ett forfattarsamtal med Jan Eliasson, som berattar om sin

nya bok Ord och handling: ett liv i diplomatins tjanst.

‘ Delarsrapport for andra kvartalet publiceras 15 juli.

Delarsrapport for tredje kvartalet publiceras 25 oktober.
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KONTAKTUPPGIFTER

Maria Edsman

CEO

maria.edsman@bokusgruppen.com

+46768882610

Jane Jangenfeldt

CFO

jane.jangenfeldt@bokusgruppen.com

+46706049038
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DET_HAR AR BOKUSGRUPPEN

VAR VISION
Lasgladje for alla, varje dag!

VAR AFFARSIDE

OSAURIE-
DY JAKTEN

Utifran kundernas behov och preferenser
skapar vi fysiska och digitala motesplatser
och forsaljningskanaler dar vi guidar och
inspirerar till Iasgladje, l[arande, kreativitet
och kop. Via ett stort butiksnat i hela landet,
| e-handel samt digital abonnemangstjanst

O, har vi de basta forutsattningarna att na ut
S e | brett till Sveriges befolkning.

VART MAL

N

THEHAPYH.}-»I_»..,

KANSE ACTOELLT FEEL GO0-SPEL SO TAR PRLSEN PA MANSKLIGRETEN.

LS L0 S SNIN G

Att vara kundernas forstahandsval.




