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Q2 LKORTHET

Okad omséttning drivet av stark butiksférsaljning som
overtraffar minskning i online. Kanalmix nastan tillbaka pa
nivaer fore pandemin.

Starkta bruttomarginaler i alla segment plus positiv effekt
fran 6kad andel butik.

Satsning pa onlinekanalerna inklusive varumarke fortsatte
och medfdrde viss negativ paverkan pa kvartalets
|6nsamhet.
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OMSATTNINGSTILLVAXT OCH STARK

WINSTUTVECKLING

Omsattningstillvaxt Bruttovinsttillvaxt

2,1% 12,0%

(Q2 2022 VS Q2 2021) (Q2 2022 VS Q2 2021)

Forandring EBITA* EBITA-marginal R12*

-4,4 MSEK 5,8%

(Q2 2022 VS Q2 2021)

*Justerat for jamférelsestorande poster



VASENTLIGA HANDELSER | Q2

Den strategiskt viktiga flytten for e-handelslogistik till nya
partnern Almroths genomfordes framgangsrikt i slutet av
kvartalet.

‘ Pensionsaterbetalningar fran Folksam och Pensionsvalet
om sammanlagt 26,3 MSEK erholls i kvartalet.

‘ Ola Maalsnes utsags till ny CFO pa Bokusgruppen med
tilltrade i oktober.
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Q2 AR ARETS MINSTA KVARTAL OCH ETT NEGATIVT

RESULTAT AR | LINJE MED SASONGSVARIATIONEN

NETTOOMSATTNING OCH EBITA PER KVARTAL

2020 2021 2022 2020 2021 2022 2019 2020 2021 2019 2020 2021

Q1 Q2 Q3 Q4

Nettoomséattning EBITA ex jamf.storande poster



WTRI\KNING |l SAMMANDRAG

MSEK

Nettoomsattning

Bruttomarginal, %

EBITA

EBITA exkl jamforelsestérande poster

Periodens resultat

>

Kvartal
22e 2021 Forandring

Apr-Jun Apr-Jun
341,5 334,4 2,1%
41,3% 37,7% +3,6 p.e
4,9 -16,7 +21,6 MSEK
-21,6 -17,2 -4,4 MSEK
-7,4 -25,8 +18,4 MSEK

EBITA marginal
Q2 2022 R12

2022

Jan-Jun

782,2

38,6%

4,5

-23,8

-17,9

Period

2021

Jan-Jun

796,3

34,7%

-19,0

-22,5

-41,0

EBITA marginal exkl.
jamforelsestérande
poster Q2 2022 R12
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Forandring

-1,8%
+3,9 p.e
+23,5 MSEK

-1,3 MSEK

+23,1 MSEK
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STARK BALANSRAKNING - KASSAFLODET
PAVERKAT AV PENSIONSATERBETALNING

JUSTERAT OPERATIVT KASSAFLODE* PER KVARTAL

(MSEK 2020 - 2022)

156,8

29,1
I
6,0
20,6
-59,6 -61,6
76,0
a1 @ @ a4 a1 @2 @ a3

2020 2021

* Justerat operativt kassafléde; avser operativt kassafléde minus utbetalningar avseende

amortering av leasingskulder (butikshyror)

197,8
-42,7
-130,4
Q4 Q1 Q2
2022

NETTOSKULD/JUSTERAD
EBITDA Q2 2022 R12

0,6x

(2021: 1,4x)

SOLIDITET
2022-06-30

48,1%

(2021: 45,0%)
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WRUPPENS TRE VARUMARKEN OCH SEGMENT

bokus play Q

E-handel med 6ver Abonnemangstjanst for Butiksnat om 95 butiker och en
10 miljoner fysiska och ljud- och e-bdcker med vaxande e-handel. Sortiment
digitala boktitlar, smidig over 60 000 boktitlar. inom bocker, samt det 6vriga
kundupplevelse och laga sortimentet Skriva Spela Skapa.

priser.

AKADEMIBOKHANDELN
Att lis: t re

Tillhor segment:
Bokus Online

Tillhor segment:
Akademibokhandeln

Tillhor segment:

Bokus Online

Online och Butik




ALLA_SEGMENT LONSAMMA R12

Kvartal il Omsittning R12: 1 852,1 MSEK
2022 2021 2021/22
Apr-Jul Apr-Jul Jul-Jun
693,1
Omsattningstillvaxt, % -13,3% 11,3% -10,3% 1082,4
Bokus Online /
EBITA-marginal, % -1,5% 3,3% 5,2% 766

m Akademibokhandeln Butik = Akademibokhandeln Online

= Bokus Online

: Omséttningstillvaxt, % -9,7% 5,7% -9,7% EBITA R12, exkl. centrala
Akademibokhandeln funktioner: 132,6 MSEK
Online

EBITA-marginal, % -9.6% 7,4% 6,9%
36,?‘
vl
53

OmsattninQSti”VéXt' % 1 6'0% 1 3’2% 11 '5% s Akademibokhandeln Butik = Akademibokhandeln Online

Akademibokhandeln
Butik

= Bokus Online

EBITA-marginal, % -6,6% -10,5% 8,4%
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BOKUS ONLINE - STABIL TILLVAXT
w OCH OKAD KUNDNOJDHET

Antal aktiva kunder pa bokus.com

Nettoomsattning Bokus Online
(Miljontals kunder Q2 fér 2020 - 2022)

(MSEK Q2 fér 2019 - 2022)

CAGR
+4%
146,2

131,3 Vi
113,3 i Uy | - , -
) 505 0,857
NPS (rekommendationsvilja hos
kunderna)

Q2 2019 Q12 2020 Q2 2021 Q2 2022 Q2 Q2 Q2
2020 2021 2022
(Q2 2021: 53)

CAGR = Genomsnittlig arlig tillvéxttakt
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Under andra kvartalet stod

AKADEMIBOKHANDELN ONLINE -

WVAX T o VER TID sortimentet Skriva Spela Skapa for 6

procent av den totala forsdljningen
pa akademibokhandeln.se

Nettoomsittning Akademibokhandeln  Andel férséljning online av total forséljning
Online (MSEK Q2 for 2019 - 2022) Akademibokhandeln (Butik + Online)

(% Q2 for 2019 - 2022)
CAGR :
+30%

131 13,8
’ 12,5
8%
7%
6%
5,7
I 3%

Q22019 Q22020 Q22021 Q22022 Q2 Q2 Q2 Q2
2019 2020 2021 2022




AKADEMIBOKHANDELN BUTIK -

STARK-ATERHAMTNING

Nettoomsattning Akademibokhandeln
Butik (MSEK Q2 for 2019 - 2022)

@
3

202,3

209,1

174,4
154,1

Q2 2019 Q2 2020 Q2 2021 Q22022

Andel Skriva Spela Skapa av total

butiksforsaljning (% Q2 fér 2020 -
2022 R12)

36,6% 36,5%

34,4%

Q2
2020 2021 2022
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Framgangsrik Bokus Play-kampanj
i Akademibokhandelns butiker

30%

RABATT PA ETT KOP NAR
DU PROVAR BOKUS PLAY

NPS (rekommendationsvilja hos
kunderna)

63

(Q2 2021: 62)
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W.ING | LINJE MED VARA FINANSIELLA MAL

MAL +10% I niva med )
3-5 AR i snitt per ar ekonomin -
O O
NETTOOMSATTNINGSTILLVAXT NETTOOMSATTNINGSTILLVAXT EBITA-MARGINAL
ONLINE BUTIK (Q2 2022 R12)

(Q22020R12-Q2 2022 R12) (Q2 2020 R12 - Q2 2022 R12)

*Justerat fér jdmférelsestérande *poster &r EBITA-marginalen 5,8%



UTSIKTER

Vi ser fram emot hostens forsaljnings- och
resultatstarka manader med en restriktionsfri

butikshandel och forbattrat leveranserbjudande for
vara e-handelskunder.

Paborjade satsningar inom onlinekanalerna fortsatter
under aret.

Ett turbulent omvarldslage paverkar oss i form av
hogre inkdpspriser, elpriser och transport-
kostnader och stort fokus ligger pa att parera
okade kostnader.
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for riktiga prolis

Dagarna med dig

SMILLA LUUK Sywlle firar gltonfrt!

ALLT DETVACKRA. o

5 ANIELLE
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Q2 LKORTHET

Okad omséttning drivet av stark butiksférsaljning som
' overtraffar minskning i online. Kanalmix nastan tillbaka pa
nivaer fore pandemin.

‘ Starkta bruttomarginaler i alla segment plus positiv effekt
fran 6kad andel butik.

Satsning pa onlinekanalerna inklusive varumarke fortsatte
och medfdrde viss negativ paverkan pa kvartalets
|6nsamhet.
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KONTAKTUPPGIFTER

Maria Edsman

CEO

maria.edsman@bokusgruppen.com

+46768882610

Jane Jangenfeldt

CFO

jane.jangenfeldt@bokusgruppen.com

+46706049038
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DET_HAR AR BOKUSGRUPPEN

VAR VISION
Lasgladje for alla, varje dag!

VAR AFFARSIDE

OSAURIE-
DY JAKTEN

Utifran kundernas behov och preferenser
skapar vi fysiska och digitala motesplatser
och forsaljningskanaler dar vi guidar och
inspirerar till Iasgladje, l[arande, kreativitet
och kop. Via ett stort butiksnat i hela landet,
| e-handel samt digital abonnemangstjanst

O, har vi de basta forutsattningarna att na ut
S e | brett till Sveriges befolkning.

VART MAL

N

THEHAPYH.}-»I_»..,

KANSE ACTOELLT FEEL GO0-SPEL SO TAR PRLSEN PA MANSKLIGRETEN.

LS L0 S SNIN G

Att vara kundernas forstahandsval.




